10 SEGRETI PER UNA
PALESTRA DI SUGGESSO

Fondatore ed Ideatore Dell’Applicazione
Personal Virtual Trainer




Benvenuto!

lo sono Leonardo Cocola, ho accumulato oramai 30 anni di esperienza
nella gestione di Palestre, Centri Fitness e Centri Sportivi.

Il primo consiglio che darei a chi si e affacciato a questo mondo da poco
tempo?

Semplice:
Studiare ed imparare da chi lo ha fatto prima di te!

Qui, in piccolo, e quello che stiamo cercando di fare.
In questo Mini-Report gratuito ti riassumero le dieci principali strategie
che hanno avuto il miglior effetto-risultato nei miei Centri Sportivi.

Cominciamo!
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Contatta le attivita commerciali della tua citta e proponi di offrire ai loro clienti
un Pass Gratuito della durata di un Mese all'interno del tuo Centro Fitness.

[
jf/' g v @mﬂ - Il tuo obiettivo sara quello di avere nuovi potenziali clienti che si allenano
all'interno della tua palestra che, una volta "affezionati" e vicini alla scadenza
del mese, ti chiederanno quali sono le opzioni di abbonamento.

Tu, proprio in quel momento, offrirai loro uno sconto ESCLUSIVO su un
eventuale abbonamento mensile / semestrale / annuale.

Il beneficio dell'altra attivita commerciale sara quello di fidelizzare piu
facilmente I suoi clienti con un omaggio.




Persanalvi- Trainer

Genera, in ogni possibile circostanza (ad esempio Open Day,
manifestazioni sportive), una lista di contatti utile per
successivi inoltri di promozioni o comunicazioni finalizzate a
“catturare" I'nnteresse alle attivita svolte presso la tua
palestra o centro sportivo.

Alcuni di questi contatti potrebbero essere interessati a
diventare nostri clienti, altri contatti potrebbero diventarlo in
futuro, altri ancora parleranno semplicemente di noi ai loro
amici e cosi via.

Insomma, NON generando contatti potrai solo rimanere col
dubbio!
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e I inner Is..

Organizza tornei interni con prove fisiche accessibili a tutti.

Il tuo obiettivo e stupire i tuoi clienti ed ottenere un doppio
beneficio: fidelizzarli e far in modo che parlino bene del tuo
Centro Sportivo "Innovativo"!

Incentiva la competizione inserendo premi e regali messi a
disposizione dai tuoi partner (ad esempio le attivita
commerciali al primo punto) - | quali, in cambio, otterranno
un ritorno d'immagine.
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Pubblica su blog, riviste specializzate o gruppi
monotematici.

Puoi scrivere articoli, monografie o semplici
consigli per migliorare il proprio benessere o le
prestazioni fisiche.

Cosi facendo, ti posizionerai come figura
autorevole ed accrescerali il tuo Brand Personale!
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Organizza o partecipa a seminari e conferenze in
cui tu sarai il relatore!

Prepara una relazione sui benefici che si possono
ottenere attraverso l'attivita fisica (o cio in cui il tuo
centro fitness e specializzato).

Il tuo obiettivo sara quello di posizionare Il tuo
Brand personale e, di conseguenza, posizionare il
Brand del Centro Sportivo che rappresenti.
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Proponi alle Associazioni No Profit, nel corso delle
loro attivita istituzionali, la vendita di un
abbonamento mensile devolvendone il ricavato alla
associazione stessa posizionando la palestra o il
centro sportivo sul piano sociale!

Oltre a fare realmente del bene, il tuo Personal
Brand e quello del tuo centro sportivo avranno un
motivo In piu, nella mente di un potenziale cliente,

per essere preferiti alla concorrenza!
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Scegli uno o piu istituti scolastici presenti nelle
vicinanze del tuo centro sportivo e offri a tutti gli
alunni un pass gratuito della durata di un mese
per un attivita specifica del tuo centro sportivo.

Procura al ragazzi che frequentano l'istituto una
lettera da portare a casa in modo da coinvolgere i
genitoril.

Su questo punto puol elaborare strategie
approfondite, magari proponendo pacchetti o
Iniziative esclusive per le famiglie!
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Organizza eventi nel tuo centro sportivo coinvolgendo
tutti coloro che non conoscono il Club.

Incentiva gli iscritti ad invitare amici o parenti,
mettendo a disposizione dei premi a chi porta piu
persone.

Alla fine della serata, saral pronto per lanciare la
super offerta riservata al soli inviatati.

(Ad esempio, un anno di iscrizione ad un prezzo mai
visto primal).
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Per fidelizzare I tuoi clienti hai bisogno di offrire un
programma di attivita fisica specifico per ognuno di loro.

Certo, affidandoti a schede di allenamento su fogli di carta
pero, potresti complicarti la vita oltre che avere una gestione
confusa dei clienti.

Ma ecco il trucco: I'applicazione Personal Virtual Trainer e
pensata apposta per questo!
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Mediante Il Personal Virtual Trainer, puol rilasciare ai tuoi clienti di un diario
d'allenamento sul loro Smartphone, sul quale potranno:

- Visualizzare comodamente il loro programma d’allenamento in tempo reale;
- Annotare i propri progressi inclusi I carichi di lavoro, il peso, le foto e le misure
antropometriche;
- Attingere ad una grande banca dati di
esercizi, video e tecniche di allenamento in continua evoluzione!

Visto che sei arrivato fin qui, ti faccio un regalo:
SE FARAI IN TEMPO, riceveral GRATUITAMENTE il Personal Virtual Trainer!

(Ho deciso di regalare I'applicazione solo ai primi 30 che la richiedono, ci tengo
/ molto ad offrire la miglior esperienza possibile.)

"
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Peisonal Trainer



https://www.personalvirtualtrainer.com/contatti



